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COSECHA DE GARBANZO BLANCO 
SINALOA MEXICANO 2021
ENTREVISTA AL SR. MAX ARIAS DE 
AGROPROVEEDORA DEL PACIFICO.

Max Arias de Agroproveedora 
del Pacifico.

En esta ocasión vamos a entrevistar a 
Max Arias de Agroproveedora del Pa-
cifico.

Agroproveedora del pacífico es una co-
mercializadora de Legumbres, princi-
palmente de Garbanzo Blanco Sinaloa 
y Poroto Pinto de México. 

Cuentan con una planta de proceso 
ubicada en Tecula Nayarit donde acon-
dicionan el producto y lo empacan 
para luego exportarlo.

Max Arias es el titular y dueño de la 
firma; CEO de la compañía. Además 
de ser exportadores y Productores de 
Garbanzo son miembros de la Orga-

nización de productores en México 
CNPR (Confederación Nacional de Pro-
pietarios Rurales) y Max es miembro 
y representa allí a los productores de 
Garbanzo.

El día de hoy Max nos va a dar su pun-
to de vista respecto a la cosecha de 
garbanzos de México blanco Sinaloa 
2021.

Juan Carreras: ¿Cómo viene la co-
secha de Garbanzos de Mexico este 
año? ¿Cuál es la superficie sembrada? 
¿Cómo vienen los rindes promedio por 
hectárea?.

Max Arias: La cosecha viene bien con 
unas 50.000 hectáreas sembradas, las 
condiciones climáticas son favorables 
de momento y los rindes oscilan entre 
1.7 y 1.8 toneladas por hectárea.

JC: ¿Cuáles son las principales zonas 
de producción en México?, ¿podría 
describir la situación climática en las 
principales zonas de producción?.

MA: Las principales zonas de produc-
ción de México son Sinaloa, Sonora y 
Bajo California. El 80% del Garbanzo 
Kabuli Blanco Sinaloa se produce en 
estas 3 áreas. 
Si bien al inicio de la siembra esta 
campaña hubo falta de humedad, lue-
go las lluvias acompañaron y mejoró 
considerablemente la situación del 
cultivo. 

JC: ¿Cómo vienen las cantidades de 
producción esperadas esta campaña 
2021 comparado con las de la campa-
ña anterior y una campaña promedio 
en México?
.
MA: Es difícil hablar de números a estas 
alturas, pero esperamos unas 90.000 
toneladas de producción y tenemos un 
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carry over (un stock del año pasado) de 
unas 30.000 toneladas estimadas.

La cosecha anterior fue mayor ya que 
se estima que la producción fue de 
120.000 a 130.000 toneladas.

El año pasado se sembraron unas 
60.000 hectáreas mientras que esta 
campaña unas 50.000, hay un deficit de 
aproximadamente 10.000 hectáreas.

JC: ¿Cómo vienen los calibres esta 
campaña?, ¿usualmente cuáles son 

los porcentajes de 12, 11, 10 y 9 MM 
y que se espera este año?, ¿cómo vie-
nen las calidades en general del gra-
no en este new crop?.

MA: Es bastante temprano para ha-
blar de calibres porque aun no esta-
mos cosechando los primeros lotes, 
pero esperaríamos que los calibres 
sean cercanos al promedio de México 
que es 40/ 44 , 12 mm.

JC: ¿Si tuvieras que dar una breve 
descripción a un cliente de como vie-

ne la producción de este año en cuan-
to a CANTIDAD, CALIDAD, CALIBRE y 
PRECIOS esperados que le dirias?

MA: Le diria que en cantidad espe-
ramos unas 90.000 toneladas de co-
secha, que ademas contamos con un 
carry over de 30.000 toneladas apro-
ximadamente del año pasado, las ca-
lidades esperamos que sean buenas 
asi como los tamaños.

En relación a precios estamos ofer-
tando actualmente Garbanzo Blanco 
Sinaloa 40/42 a USD 1180/MT CFR 
Europa y Medio Oriente para embar-
que marzo/abril, vamos a ver como 
evoluciona el mercado en los próxi-
mos días y meses, pero de momento 
ese es el precio que estamos envian-
do a nuestros clientes y socios comer-
ciales

JC: Max muchas gracias por esta en-
trevista, la verdad siempre un placer 
hablar contigo y esperamos podamos 
acompañarlos esta campaña en la co-
mercialización de su producto.

ENTREVISTA AL SR. MAX ARIAS DE 
AGROPROVEEDORA DEL PACIFICO.


